UNSERE EXPERTISE

WIR BERATEN BEI

>

Ausschreibungen von IT-Infrastruktur-Projekten
(einschl. UfAB und EVB-IT)

Vergaben von Rabattvertragen

Beschaffungsvorhaben fiir Dienstleistungen wie z.B.

Speisenversorgung, Reinigung und Wéascheservice

Immobilienwirtschaftlichen Services wie Property
Management, Facility Management, Contracting,
Bau und Planung

Neubauten von Bettenhdusern und anderen
Gebauden

Gestaltung und Ausschreibung von
Public Private Partnerships

AUSGEWAHLTE REFERENZEN

>

Charité-Universitatsmedizin Berlin, Beratung bei
der Beschaffung von IT, Dienstleistungen und
GroBgeraten, Neu- und Umbauten

GWQ Service Plus, Beratung bei der Ausschreibung
von Rabattvertragen

St. Josefs-Hospital Wiesbaden, Beratung bei
diversen Neu- und Umbauten

Kreiskrankenhaus Rottal-Inn, umfassende Beratung
bei Umbau und Erweiterung

Beratung bei div. PPP-Projekten, z.B. Ausgliederung
von Speisenversorgung, Reinigung, Wascheservice,
Contracting etc.

Wir sind die Spezialisten.
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Vergabe im Gesundheitswesen
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RECHTSSICHERE BESCHAFFUNG

Vergaben sicher durc'hfﬁl;ren:

KRANKENKASSEN ALS AUFTRAGGEBER

und Arzte stellen miissen. Der Abschluss von Rabatt-
vertragen zwischen gesetzlichen Krankenkassen und
Pharmaunternehmen oder die Lieferung von medizi-
nischen Hilfsmitteln durch Medizinproduktehersteller im
Wettbewerb zueinander stellen nur einige der Heraus-
forderungen dar. Dies gilt sowohl fiir die Krankenkassen
als ausschreibende Stellen als auch fur die Unterneh-
men als Bieter. Um in diesem neuen Wettbewerb zu
bestehen, bedarf es fundierter, rechtlicher Beratung im
Umgang mit Vergaben.

Krankenkassen gelten als 6ffentliche Auftraggeber und
mussen ausschreiben. Regelungen wie das Gesetz zur
Starkung des Wettbewerbs in der gesetzlichen Kranken-
versicherung (GKV-WSG) haben das Vergaberecht weiter
ausformuliert. Dieser Trend wird sich fortsetzen.

Die Mdglichkeit der Leistungserbringer, mit Kranken-
kassen Direkt-Vertrage abzuschlieBen, wirft viele
vergabe- und wettbewerbsrechtliche Fragen auf, denen
sich Krankenkassen, Pharma- und Hilfsmittelhersteller
aber auch Sanitatshauser, Apotheken, Krankenhauser

Von der Ausschreibung bis zum

KRANKENHAUSER ALS AUFTRAGGEBER

Neben den klassischen Liefer- und Dienstleistungen
(Gebaudereinigung, Waschelieferung, Catering, Bau -
leistungen u.a.) stehen zunehmend medizinnahe Leis-
tungen im Fokus der Auftragsvergaben. In beiden Féllen
missen Krankenh&user in 6ffentlicher Tragerschaft
die Vorgaben des Kartellvergaberechts, der Vergabe -
verordnung und der Verdingungsordnungen beachten.
Das gilt erst recht bei geplanten BaumaBnahmen zur
Verbesserung der Gebdudestruktur. Die vergabe -
rechtlichen Vorgaben stellen die Krankenhduser vor
erhebliche, rechtliche Herausforderungen. Besondere
Bedeutung gewinnt neben der Wahl eines weitgehend
flexiblen Vergabeverfahrens die Festlegung der
Zuschlagskriterien. Eine geschickte Auswahl und
Gewichtung der Wertungskriterien ist entscheidend
fir Erfolg und Wirtschaftlichkeit der Beschaffung.

Ohne eine Verkniipfung fachlicher und vergaberecht -
licher Kompetenzen besteht die Gefahr, Vergaberechts-
verstoBe zu begehen und die Ausschreibung wieder-
holen zu miissen. LEINEMANN PARTNER RECHTS -
ANWALTE sind kompetente und langjéhrig erfahrene
Partner bei der rechtssicheren Durchfiihrung samtlicher
Beschaffungsvorgénge von Krankenhdusern.

Nachprufungsverfahren.
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